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Projet fictif TC

ZAE du Ridor - BP 2 2210 PLEMET – France

Spécialiste des procédés d'abattage et de découpe de viande, CME propose des gammes de machines, d'équipements et de services pour la transformation des produits carnés, du poisson et de l'ensemble des produits alimentaires. Ses clients se répartissent dans le monde entier.

De la phase commerciale jusqu'à la mise en service, son expertise dans les différents domaines de la filière alimentaire garantit d’obtenir l’outil adapté aux besoins des clients.

COUEDIC MADORE EQUIPEMENT puise son savoir-faire dans ses origines. La Bretagne, première région française d'élevage et d'abattage et pépinière d'entreprises agroalimentaires, est le berceau de CME. 

Votre PROJET :

Vous êtes en stage TC pour apporter un soutien à l’équipe commerciale et en particulier pour développer la vente des inclineurs de bacs aux IAA du grand-ouest
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Votre objectif : 
Obtenir 1  contrat  de vente d’un ou plusieurs inclineurs de bacs et  4  offres de prix à l’issue de votre stage 
Votre cible : Les IAA (utilisatrices actuelles ou potentielles) de la Bretagne, des Pays de la Loire et de la Basse Normandie.
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CORRECTION (  PRECONISATIONS DU TUTEUR

Missions ne sont pas ordonnées 

Mission  : mener une veille informationnelle sur le  marché  de l’équipement aux  IAA  au niveau de votre zone de prospection ,  apprécier les particularités de cette cible et de son environnement .

Vous résumerez les informations trouvées et  indiquerez les techniques de veille  que vous comptez mettre en place. 

Mission : créer des outils d’aide à la vente pour le  rendez vous à venir : plan de découverte- argumentaire CAP SONCAS – fiche de traitement des objections prévisibles (au moins 5) 
Mission  : proposez des pistes concrètes d’amélioration du  contenu et de la présentation du site de votre entreprise

Mission   : qualifier la cible de clientèle et créer une base de données 

Vous présenterez les cibles possibles et justifierez la pertinence de ce ciblage. 

Créez un fichier structuré d’au moins 10 entreprises de l’IAA potentiellement intéressées de votre zone de chalandise en utilisant les fonctionnalités d’Excel. (Pour les besoins de l’exercice nous limitons le fichier à 10  entreprises)

Mission  : promouvoir  les inclineurs de bacs 

Indiquez les outils de communication susceptibles d’être utilisés pour la promotion de ce produit innovant   auprès de la cible – vous les justifierez. 

Créez une plaquette de présentation de ce produit.

Mission  : réaliser une veille concurrentielle 

Votre concurrent principal est la société Technocarne basée à Strasbourg : vous présenterez une analyse comparative   (au moins 5 critères sont attendus) entre cette entreprise et la votre.

Vous présenterez également un comparatif entre  votre produit et celui de la concurrence.

Mission  : prospecter 

Créez des outils de prospection à  utiliser sur le terrain :

· Un plan d’appel pour prendre des RDV qualifiés auprès de votre cible 

· Un mailing à envoyer avant la relance téléphonique

· Une fiche prospect

.

Mission  : prévoir une planification de votre projet à l’aide de l’outil de votre choix.
