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1. Quels peuvent être les paramètres à retenir pour calculer la taille optimale d’une force de vente ? 
2. Quelles peuvent être les différentes limites au fait d’avoir une force de vente insuffisante en termes de nombre de commerciaux ? 

3. Application chiffrée :    Calculez la taille optimale de la force de vente liée au contexte suivant 
Le cas Gardenland 
L’entreprise Gardenland spécialisée dans la location de plantes pour réceptions et salons a étudié sa cible sur la région sud-est et conclut à la réparation suivante :
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