




PROJET TECHNICO-COMMERCIAL  2022




Planning 
Mercredi 4 mai 			Présentation des consignes STAGE 2
				Prendre contact avec le tuteur pour le prévenir de votre arrivée
Du 9 mai au 24 juin 2022	stage n° 2




Pour le 29 juin (impérativement) – transférer par mail à Mme Carlo – 
FICHE DESCRIPTIVE DES MISSIONS ET DU PROJET
Décrire les missions commerciales réalisées pouvant aboutir à un projet
Chaque étudiant renseigne, de la façon la plus précise possible, le tableau proposé
Il s’agit de préciser les éléments-clés qui définissent le Projet Technico-Commercial.


ÉTUDIANT(E) :
	
	le projet

	
IDENTIFICATION DU BESOIN
· L’étudiant précise l’activité, les caractéristiques du marché de l’entreprise.
· Quels sont les points forts et les points faibles de l’entreprise ?
· Quelles sont les opportunités et les menaces liées à son environnement.
· A quel besoin le projet doit-il apporter une réponse ? 
	

	
DÉLIMITATION DE LA CIBLE
· Quelle sera la population visée par l’étudiant pendant son projet (caractéristiques des clients ou prospects visés, secteur géographique)?
	

	
DÉFINITION DES OBJECTIFS 
· Qualitatifs





· Quantitatifs
	

	
	

	
PLAN DES MISSIONS COMMERCIALES
· L’étudiant établit une liste des missions qu’il estime devoir être menées pour permettre d’atteindre les objectifs.
· Cette liste devra être organisée (stage 2 ou stage 3 – respect des antériorités – … ) 

	



























	INTITULÉ DU PROJET
L’étudiant énonce un intitulé sous forme d’un slogan, d’une accroche, permettant le repérage de son projet.
	



