1CCST		BLOC N°1          Négociation jeux de rôles

Consignes à fournir aux étudiants pour la négociation

Vous serez donc TC dans la société AVITSAM, travaillant aux cotés de Monsieur Maurice Goyon , le responsable de l'entreprise

Bien qu'implantée en Rhône Alpes, l'entreprise intervient partout en France et notamment vous TC êtes amené à rencontrer Madame PAILLARD, responsable de la cellule technique de la mairie de Becherel dans le 35 lundi prochain
Madame Paillard vous a rapidement déjà rencontré lors du salon ARTIBAT à Rennes en Octobre dernier car vous (la société AVITSAM) y aviez un stand important. Vous aviez convenu de vous revoir en fin d'année dans les locaux de Becherel
 
Vous savez juste que la salle à équiper fait 35m*30m et que le budget est prévu sur l’année à venir pour faire ces aménagements


Pour la préparation de cette négociation :

Découverte du site Internet de la société AVITSAM
https://sites.google.com/site/accessibiliteauditive/

Le book : carte de visite, QQOQCP, plan de découverte numérisé, argumentaire.

Tenue professionnelle de rigueur

La négociation ne portera pas sur le prix

