Questions pour E6 :
	- Pour la situation vécue (réelle ou observée) dans un des 3 réseaux,  s'agit-il bien d'analyser une ANIMATION (notée "activité professionnelle " dans le référentiel) ?
	Soit une animation dans la vente aux distributeurs, la vente à des partenaires ou la vente directe


	- Pour les situations non vécues : "soit simulées, soit travaillées en atelier de professionnalisation", s'agit-il de :
	



	   . créer un cas d'animation propre à une entreprise de leur choix à partir de recherches sur internet ?
	Il faut éviter d’inventer une situation au risque de retomber sur un traitement théorique, Il est préférable de partir d’un contact réel lors d’une intervention en cours ou encore lors de l’organisation d’actions avec des professionnels de réseau


	    . rendre compte d'une intervention d'un professionnel qui travaille 
dans un réseau ? Est-ce suffisant ? (ils auront tous la même chose...)
	Oui, on peut partir de l’intervention d’un professionnel, pour ceux seulement qui n’auront pas rencontré des activités d’animation et qui devront alors se rabattre sur des activités « observées »
Ceci étant, il est conseillé d’engager les étudiants dans une action collective (avec la rédaction d’une fiche), sans pour autant préjuger que ce sera bien l’action choisie pour la certification


	- Peut-on avoir des exemples d'animations non vécues ?
	- Intervention d’un responsable d’entreprise qui gère un réseau de partenaires et présente ses activités d’animation (ex chauffeurs privés.com est venue présenter aux étudiants sa manière de mettre en relation les utilisateurs et les chauffeurs, comment elle recrute ses chauffeurs, les anime, mais aussi comment elle anime ses équipes de commerciaux)
- Intervention de PSA qui présente ses activités, l’animation de son réseau de distribution
- Intervention d’un agent commercial chargé d’organiser un réseau de vente directe de chocolats, présente cette activité aux étudiants qui seront vendeurs et seront animés par des commissions, challenges…etc. 


	[bookmark: _GoBack]Pour un étudiant qui réalise dans son ou ses entreprises essentiellement du développement commercial, pourra-t-il ne valoriser cette activité que dans E4 ?
	Oui, les activités de ciblage/prospection sont évaluées en E4. Ceci étant, ce peut-être réinvesti ailleurs dans le cas où son entreprise serait susceptible d’organiser des actions d’animation au sein de son réseau


	- Existe-t-il des exemples de fiches E6 déjà complétées selon le modèle préconisé ? Idem pour les fiches d'analyse réflexive ?
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