BTS Technico-Commercial 

CCF PROJET/COM-NEGO - PREPARATION DES DOSSIERS 

Tableau d’avancement de la préparation des dossiers projet et com./négo.
A. L’entreprise et son marché

	                              
	
	                               Dossier 1 : présentation de l’entreprise
	à rendre le :

	
	1
	· L’identité de l’entreprise
	

	
	2
	·    La culture de l’entreprise
	

	
	3
	· La structure de l’organisation et la stratégie commerciale
	

	
	
	                               Dossier 2 : analyse du marché produit (et des services)
	

	
	4
	· La présentation de la gamme des produits (et des services)
	

	
	5
	· La demande quantitative
	

	
	6
	· La demande qualitative
	

	
	7
	·  L’offre quantitative et qualitative
	

	
	8
	·  La distribution
	

	
	9
	·  L’environnement
	

	
	
	Dossier 3 : le projet entreprise
	

	
	10
	· L’origine et la définition du projet
	

	
	11
	· La préparation et le planning du projet
	


B. La connaissance du produit et les OAV
	
	
	                                  Dossier 4 : l'analyse technico-commerciale
	

	
	1
	· Présentation de la gamme
	

	
	2
	· Analyse technique et normalisation
	

	
	3
	· Analyse du cycle de vie du produit : atouts et contraintes
	

	
	4
	· Supports « technico-commercial »
	


